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2. Sistemas y materiales

2.4 Fibra de madera

La fibra de madera es un 
material con comportamiento 

similar a la celulosa. 

Tratándose de un material 

orgánico igualmente tiene la 
capacidad de aislar tanto en 

verano como invierno. 

Tratándose de un material 

absorbente su utilización en 
fachadas está contraindicado 

por la normativa nacional. 

La fibra de madera está trata­

da con aditivos que la convier­
ten en un material longevo, re­

sistente a insectos y animales, 

además de darle propiedades 

ignífugas. 

La fibra de madera requiere 

una presión muy elevada de 

instalación por lo que su ins­

talación en tabiquería seca o 

falsos techos requiere, aparte 
de una maquinaria potente o 

reforzada, un refuerzo estruc­

tural. 

En aísla y ahorra recomenda­

mos este material como man­
ta proyectada en seco bajo 

cubiertas que no vayan a ser 

habitadas. 

Las propiedades se pueden 
resumir de la siguiente forma: 

•Producto ecológico

•Producto económico

•Producto con buenas propie­

dades aislantes en invierno

•Producto con excelentes pro­
piedades aislantes en verano

•Producto que requiere maqui­

naria especial potente y mucha

experiencia en la instalación

•Producto que no asienta si

se instala con las densidades

prescritas por el fabricante

Refuerzo con amplificador 
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3. Máquina

3.1 Opción compra al con­

tado

La máquina M99 OS-Pro de 

X-floc es una máquina espe­
cialmente concebida para el

instalador profesional.

Capaz de trabajar 7 sistemas 

alternativos gracias a sus 
potentes motores sopladores 

y su trituradora, es compatible 

tanto para trabajar con mate­

riales ligeros, como con lanas 

de roca mas pesadas. 

Tiene un telemando especial 

de alta gama, que le posibilita 

a la vez regular la presión de 

aire y la velocidad de la tritura­
dora en cada momento, por lo 

que el instalador puede traba­

jar con total autonomía y no 

depende del "2º hombre" en la 

máquina. 

Además la máquina es capaz 

de detectar sobrepresión en la 

cavidad y ajustar las revolucio­

nes o apagar la máquina. Ello 
resulta muy útil para trabajar 

con tabiquería ligera de forma 

segura, ya que la limitación 

de presión evita fisuraciones 

en las juntas de los tabiques 

ligeros. 

Finalmente tiene la ventaja de 

necesitar solamente 1 acome­

tida de 230 V, por lo que es 

apta para trabajar con cual­

quier cliente. 

Su peso ligero de 120 kg y 

su tamaño pequeño, permite 

transportarla a cualquier lugar, 

incluso se puede introducir en 
pequeños ascensores, des­

montándola. 

Tras años de utilización, es la 

máquina por excelencia para 
el mercado del aislamiento 

insuflado español y portugués 

de viviendas rehabilitas. 

li 

red utilizan este modelo sin 
excepción y en general están 

muy contentos con su funcio­

namiento. 

Añadiendo los correspondien­

tes accesorios se puede adap­

tar a los 7 sistemas. 

Su precio KIT es de 11.000 

EUR + IVA sin accesorios. 

• aísla y ahorra es distribuidor

de maquinaria X-floc

• aísla y ahorra ofrece servicio

de reparación y mantenimien­

to

• aísla y ahorra ofrece máquina
de cortesía para sus obras
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7. Modelo de negocio
7.1 Modelo sin franquicia

En este modelo, el instalador 
trabaja	independientemente	
por	su	cuenta.	

Puede, si así lo desea formar-
se	con	aísla	y	ahorra,	comprar	
su	maquinaria	y	accesorios	y	
adquerir los materiales nece-
sarios	para	sus	obras.	

No	hay	obligaciones,	cánones,	
ni limitaciones en la relación 
comercial. 

Es	decir,	geográficamente	el	
instalador	podrá	trabajar	en	
toda	la	geografía	de	España	o	
Portugal.

El	apoyo	de	aísla	y	ahorra	se	
limitará estrictamente al 
aseso-ramiento técnico y 
comercial.

Esta relación no requiere de 
un contrato escrito. 

En caso de interés en integrar-
se	en	el	grupo	de	áisla	y	aho-
rra,	y	cambiar	de	modelo,	se	
estudiarán	las	opciones	con-
juntamente en una entrevista. 

Generalmente	desde	aísla	y	
ahorra intentamos integrar a 
instaladores	nuevos,	ya	tene-
mos varios casos de integra-
ción con éxito de instaladores 
que, no habiendo encontrado 

cabida al inicio de su activi-
dad, por existir compromisos 
suscritos, lo han podido hacer 
mas tarde. La experiencia nos 
muestra que la dinámica del 
mercado lo facilita, es básica-
mente cuestión de tiempo y 
paciencia.      
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Para evaluar la idoneidad 
de la empresa es necesario 
conocer la evolución previas 
de las ventas o, si estas no se 
hubieran producido aún, eva-
luar la disponibilidad suficiente 
de recursos para garantizar un 
buen desarrollo del negocio.  

2. Disponer o contratar	
externamente una	página	web 
de alta calidad para móviles, 
que tiene un coste fijo de	 aprox 
+ 1000	€	- 2.000 € + IVA	y	un	
coste	de anuncio mensual de 
500 € al mes, si se quieren 
contratar 5 obras/mes.

3. Participar	en	el	programa	de 
Marketing	Online,	en	la	forma 
que	se	establezca	por	ambas 
partes	

4. Promocionar	su	propia 
empresa,	unida	al	grupo	aísla y 
ahorra	y	sus	servicios	en	la 
zona	geográficamente	asigna-
da.

5. Compartir	la	política	de	ética 
y	calidad	del	grupo	aísla	y	aho-
rra	y	asumirla,	utilizando	los 
logos	del

6. Forrmar	parte	del	grupo	de 
instaladadores	de	aísla	y	aho-
rra	y	participar	en	los	eventos 
y	formaciones	posteriores	con 
objeto de mantenerse al día 
con todos los sistemas.

modelo de negocio
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7. Modelos de negocio
7.3 Referencias

Roberto Amores, CEO 
Aislasinobra:

“El grupo aísla y ahorra ha re-
sultado ser el compañero ideal 
en el crecimiento de nuestra 
empresa, el alto nivel de for-
mación técnica y la calidad de 
todos sus productos nos ha 
permitido estar a la vanguardia 
de los últimos y más efectivos 
sistemas de aislamiento con 
la mejor maquinaria y servicio 
de la industria. Aísla y Ahorra 
es un aliado estratégico en el 
crecimiento y mejora continua 
de nuestra empresa”

Javier Monroy, CEO 
Aislavida

Aislavida se siente muy satis-
fecha de pertenecer al grupo 
aísla y ahorra, por el gran 
entramado de delegaciones 
a nivel nacional que hemos 
conseguido crear alrededor de 
una marca central.

Fuimos de las primeras em-
presas en abrir delegación de 
aísla y ahorra pues creíamos 
ciegamente en este proyecto 
ilusionante común, conven-
cidos de que no tardaría en 
completarse el mapa nacional.

Porque sabemos que trabaja-
mos un sistema de aislamiento 
eficaz y aísla y ahorra nos ha 
proporcionado las mejores 
herramientas como son los 
materiales aislantes líderes 
en el mercado a unos precios 
competitivos y la maquinaria 
más moderna y sofisticada 
para poderlos aplicar”.

Cruz Aldana, CEO 
Efic-Habitat

“De nuestra empresa matriz 
aísla y ahorra, S.L. destacaría 
su visión estratégica por haber 
sabido importar a nuestro país 
la técnica del aislamiento in-
suflado para viviendas, princi-
palmente en rehabilitación, por 
haber creado de forma selecti-
va un gran grupo de empresas 
repartido territorialmente por 
toda la geografía nacional y 
liderarlo con éxito, por contar 
con proveedores de materia-
les y maquinaria de prestigio 
internacional y por la forma-
ción técnica y práctica que 
garantiza permanentemente a 
todos los integrantes del grupo 
los necesarios protocolos de 
actuación en cada situación.”
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8. Servicios
8.1 Servicio de asesora-
miento técnico

Aunque la actividad del insta-
lador  de aislamiento a primera 
vista parezca sencilla, la rea-
lidad es que hay inumerables 
casos que requieren asesora-
miento técnico. 

En ese sentido desde aísla y 
ahorra damos todo el aseso-
ramiento que nuestros clientes 
nos demandan con respecto a:

• funcionamiento de la má-
quinaria en obra

• medidas de seguridad en
obra

• cálculo de densidades
• cálculo de temperaturas
• cálculo de amortización
• cálculo de presupuestos
• evaluación de viabilidad

técnica
• asesoramiento técnico

sobre el funcionamiento de
ventiladores con recupera-
dor

• asesoramiento comercial
sobre estrategias de mar-
keting online

En los casos difíciles, que des-
de aísla y ahorra, con nuestro 
equipo de 5 ingenieros no po-
damos llegar a resolver, tene-
mos a disposición los ingenie-
ros de los distintos fabricantes 
o sistemas.

Cálculo de amortización: 

Para el cálculo de la amortiza-
ción, en nuestra página web 
www.aislayahorra se puede 
bajar una aplicación que per-
mite calcular en cada momen-
to el periodo de amortización 
para la inversión que vaya 
hacerse. 

Es una aplicación interesante 
para el cliente final que coloca-
mos en todas las páginas web 
de los instaladores.  
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1 O. Guía rápida: 

1 O. 1 Su franquicia paso a 

paso 

1. Para inciciarse en el ne­

gocio del insuflado y pro­

yectado el primer paso 

sería inscribirse y participar 

en la formación de 2 días 

de rehabilitación energética 

Una vez formado como 

instalador de insuflado y 

proyectado, y habiendo 

obtenido los certificados de 

los fabricantes , que le 

habilitan a realizar los 

trabajos, ya puede co­

menzar a trabajar.

2. El siguiente paso consiste 

en montar una presencia en 

internet y atraer tráfico local 

a la página web. Aquí 

existen 2 alternativas 

posibles:

• Arranque como empresa 
independiente, Ud. se crea 

su presencia en internet , 
Ud. fija su zona de actua­
ción.

• En caso de éxito podremos 

estudiar como podemos 

apoyarle con mas  

contactos y partners 

especializados y si hay  

disponibilidad geográfica 

en la zona para publicitarle 

en nuestra web.  

miembro del grupo 

1 aísla

·¡ & 1 ahorra
4. Para las primeras visitas

deberá contar con un en­

doscopio y una cámara

termográfica, con objeto

de inspeccionar las vivien-
das y cerrar las ventas.

5. Una vez conseguida la

primera obra, se requerirá

una máquina. Aquí ofrece

mos 3 posibilidades:

5.1 Compra de la máquina en 

efectivo 

5 .2 Compra de la máquina vía 

renting. Aísla y Ahorra le 

hace un estudio y en caso 

de VB favorable de la enti 

dad bancaria, tramita el ex 

pediente y le envía la má 

quina 

5.3 Alquiler de la máquina. 
Nosotros le alquilamos 

la máquina. Ud. se ocupa 

de recogerla y devolverla. 

6. Materiales

En relación a la obra con 

tratada le podemos hacer 

llegar el material que ne­

cesita para su obra, o pue 

de Ud. recogerlo en nues 

tros almacenes en Colmena­

rejo. Existen ofer tas 

interesantes para mate-

Gastos de inversión: 

Coste de formación 800 EUR 

+IVA

Coste de accesorios de ins­

pección 1.600 EUR + IVA 

Coste de Página web 1000 

EUR + IVA + 500 EUR/

anuncios mensual

Coste de maquinaria

11.000 EUR + IVA + gastos 

de accesorios y  de envío

o alternativamente 250 

EUR/mes financiada

o alternativamente 170 

EUR/día + IVA alquilada

Camioneta: Se recomienda 

una camioneta grande, tama­

ño 2L2A grande > 1 O m3. 

riales al por mayor. 

7. Una vez montada la empre­
sa se podrá ampliar la for­

mación con cursos de 

marketing, termografía, 

blower door, ven­tilación 

descentralizada con 

recuperador, etc .. para 

ampliar la gama de servicios 

ofrecidos y posicionarse 

mejor en el sector.

Mas información: 

608218772 

rlopez@aisl aya horra. es 




